En offentlig uppvisning
av skarpsinnighet

Lagg till kommersiellt varde genom intelligent skyltning

Nar kunder besoker en aterforsaljares lokaler aterspeglar De mojligheter som aterférsaljare kan hitta i sina

upplevelsen varumarket. Allt fran butikens layout till belysningsldsningar ar oandliga eftersom belysning

dess fargpalett till den musik som spelas blir en del kan gora sa mycket mer an att bara lysa upp

av denna upplevelse. Under en renoveringsprocess en butik. Belysning kan skapa en atmosfar, en

tar aterfoérsaljarna naturligtvis kundens upplevelse fardplan for kundens vag genom butiken, framhava

i beaktande i varje beslut som fattas. Men en nyckelprodukter och sa mycket mer. Dessutom kan

nyckelkomponent forbises ofta: belysning. den skapa energibesparingar, kostnadsbesparingar och
sakerstalla 6verensstammelse med gallande standard -

Belysning ar en undervarderad resurs for aterforsaljare belysa vagen till optimerade affarsmetoder.

och betraktas som en kostnad och en kalla till

frustration nar nagot gar fel. Eftersom belysningen | denna e-bok diskuterar vi vikten av presentation

ofta ar sa langt ner pa prioriteringslistan nar i detaljhandelns nya varld, de lardomar som

renoveringar blir aktuella eller inte alls Gvervags tills detaljhandeln kan ta av avancerade tillampningar

system borjar fallera blir den inte utnyttjad till sin som i gallerier och museer och varfér vi behover

fulla potential. Sanningen ar att belysning kan spela en mer 6vervagd strategi for smart belysning samt

en viktig roll bade fér kundens upplevelse och for utvecklingen av riv-och-ersatt och slutligen behovet av

verksamheten om aterforsaljarna forstar dess sanna och méjligheterna med anpassade belysningslosningar

potential. for olika affarskoncept.

N

1 B - !
Klicka och Handplockad Né&r smart Belysning Hitta
shoppa kunskap inte ar sa anpassad till budgeten
— smart affarskon- —
Den fysiska Att ldra sig genom  —— cepten Att soka flexibla
butiken ar en avancerade ol G finansieringsmo-
viktig del av tilldmpningar. jligheter for att
p allt snack, , : g
varumarkesup- e &l i ﬁt; rl](?srrr:r? S;? - stodja kapitalmal
plevelsen. implemghtgras a?férsstratggins och operativa mal.
smarta losningar. Basta
s/2 s/4 s/8 s/10 s/13

77/ 77/ 77/ 77/ /

Light your world




Samtidigt som den moderna varlden innebar stora
overvaganden betraffande e-handel och onlinenarvaro
for aterforsaljare ar den fysiska butiken fortfarande

en viktig del av varumarkesbyggandet och for
kundlojaliteten. Okningen av online-shopping innebér
att miljoerna pa skarmen maste arbeta hardare for att
locka till sig tillréackligt manga kunder for att uppna sina
férsaljnings- och I6nsamhetsmal. Belysning bidrar till att
uppna enhetlighet mellan butikerna och att man skiljer
sig fran konkurrenterna - viktiga évervaganden inom
detaljhandeln.

Ny utvardering av detaljhandeln

Okningen av e-handeln tar inte bort behovet av en
engagerande butiksupplevelse. Tvartom driver det
behovet av att skapa alltmer lockande och unika miljéer
for att locka till sig ratt slags - och ratt antal - kunder for
att mota sina mal.

Att skapa enhetlighet

Belysning har en viktig roll att spela fér framgang eller
misslyckande i detaljhandeln. Allt fran stdmningen till
accenter till skyltfonster ska arbeta tillsammans for

att skapa en unik upplevelse som gor det mojligt for
aterforsaljare att sticka ut fran konkurrenterna samtidigt
som varumarkesigenkanning och lojalitet skapas genom
enhetlighet 6ver alla butiker och 6ver hela geografiska
omraden.

Eftersom konsumenterna allt oftare véljer att ga online
for sin vanliga dos av shoppingterapi ar enhetlighet i
affarsupplevelsen viktigt for att skapa en enda kundvy for
att mjuka upp ink&psresan och for att skapa ett enhetligt
ansikte att visa upp foér marknaden. Detta ar sarskilt
viktigt for storre kedjor som maste sakerstalla att samma
utseende och samma kansla skapas over flera butiker
och i flera regioner. Att utforma belysningslésningar som
kan genomforas pa olika geografiska omraden ar darfor
viktigt samt att hitta en leverantdr som har kapacitet att
leverera och genomfdra dessa globala lésningar.

Att soka efter hallbarhet

Samtidigt med dessa estetiska Overvaganden

har aterforsaljare allt strangare hallbarhetsmal

att na. Skattebeframjande incitament som
klimatférandringsavgiften (CCL, eller CEE i Frankrike)
bor driva aterforsaljare mot energieffektivitet, men

att hitta kapitaltillskott for sjalva renoveringarna kan
vara ett problem. Belysning kommer att spela en viktig
roll for att hjalpa foretag att mota dessa utmaningar.
Med stigande energikostnader maste belysningen goéra
mycket mer an att tillhandahalla attraktiv skyltning.
Det maste vara energieffektivt och bidra till att méta
tuffa effektivitetsmal. Belysning kan vara en férbisedd
komponent, men den kan ocksa bidra till ett forbattrat
resultat vilket ger varde fér bade skyltningsmiljoer och
den totala affarsstrategin.

Att lysa upp vagen till smartare
affarspraxis

Samtidigt som belysningen verkligen kan géra en
viktig skillnad i estetiska beslut sa kan den gora

sa mycket mer. Det finns manga olika satt som
aterforsaljare kan arbeta for att gora affarer och
mota utmaningar genom sina belysningslésningar
och en praktisk dvervagd strategi ar avgorande. Trots
att smarta |6sningar blir alltmer populadra maste man
narma sig dem pa ett intelligent satt. Teoretiskt kan
de oka kontrollen, generera anvandbara insikter om
kunderna och hjélpa féretag att spara energi och
pengar, men implementeringen av smarta lésningar
bér drivas av affarsbehov. Det finns ocksa en mangd
olika smarta tillampningar som nu blir tillgangliga: vi
diskuterar senare i denna eBook varfor aterforsaljare
noggrant behdver 6vervaga implementering av dem.

Informationsgrafiken belyser de stora siffrorna for att visa
exakt hur mycket aterforsaljare kan optimera foretagets
prestanda genom smartare anvandning av belysning.



Lys upp din vdag mot storre kostnadsbesparingar

Nar det galler belysning talar siffrorna for sig sjalva.
Aterforsaljare kan bokstavligen tanda sig fram till storre
kostnadsbesparingar

16 %
B

En minskning med 10 %
av energikostnaderna
har potential att 6ka
nettovinstmarginalerna
med upp till 16 % i vissa
detaljhandelsmilj6er.

10 %

Under energirevisioner
identifierar aterférsaljare
vanligtvis méjligheter
for att minska

energiforbrukningen
med 20 till 30 % och ibland
med upp till 50 %.

Belysning star for allt fran 15 %
till 70 % av energikostnaderna
L beroende pa typ av butik.
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Fem sektorer - kontor, detaljhandel, industri,

héalsa och gastfrihet - star for 71 % av den totala
energiforbrukningen. Av dessa var industrisektorn den
mest ineffektiva medan detaljhandel och gastfrihet
kunde ha uppnatt besparingar pa respektive mer én en
tredjedel och ca. en fjardedel.

Belysning férbrukar cirka 20 % av den totala elen
som anvands i kommersiella och industriella brittiska
byggnader och spelar en mer betydande roll inom
sektorer som detaljhandel och gastfrihet.
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Nar det galler att komplicera belysningsarbetet for aterforsaljare ar skyltning ett kritiskt element. Riktigt
genomtankt, intelligent skyltning ger mervarde till produkterna och 6kar forsaljiningen. Ingenstans ar forstklassig
skyltning viktigare dn pa museer och i gallerier. Det finns mycket som aterférsaljare kan lara sig av dessa avancerade
tillampningar som kan anvandas i butikerna. Belysning anvands pa museer och i gallerier for att styra kanslor,

kommunicera drama och framhéva utstallningar. Samma principer kan och bér tillimpas i detaljhandeln.

Vid utformningen av ett effektivt belysningssystem Fran att skapa férvantan vid ankomsten till att

for ett museum eller galleri maste den perfekta kommunicera drama eller skapa fundersamhet inom
miljon skapas for visning av artefakter, for att skydda utstalliningsutrymmet spelar belysningen en nyckelroll.
utstallningarna och ge en visuellt trevlig upplevelse for Medvetenhet om sjalva byggnaden bér ocksa beaktas
besdkarna. i detaljhandeln dar den byggda miljén kan och bor

anvandas for att skapa effekter och belysningssystem bor
utformas for att komplettera och forbattra den redan
existerande arkitekturen.
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Att anvanda ratt teknik

Bakgrundsljus: ju ljusare desto battre? Nej, inte direkt.
En studie utford av Kungliga Tekniska Hogskolan i
Stockholm fann att skarp, enhetlig belysning ar ineffektiv
for att locka 6gat. Kontraster ar nyckeln. Genom att halla
bakgrundsbelysningen subtil och styra 6gat med accenter
kan aterforsaljare skapa en mycket mer kontrollerad
kundupplevelse. Det ar sjalvklart att accentbelysning ar
mycket mer associerad med avancerade tillampningar
vilket ger ett mer lyxigt intryck an en konsekvent skarp
bakgrundsmiljo.

Accentbelysning: Iat stralkastarna tala. Olika butiker
har olika behov, olika utseende och kanslor som

de hoppas uppna i sina belysningsskyltningar och
olika meddelanden som de vill kommunicera genom
dem. Beroende pa vilken produkt de vill visa upp ar
accentbelysning sarskilt viktigt for att en produkt ska
sticka ut och dra till sig kundens uppmarksamhet.
Effektiv anvandning av accentbelysning skapar ocksa
battre stamning och atmosfar i butiken vilket gor att
kunderna kanner sig mer avslappnade och uppehaller
sig dar langre och detta har en positiv effekt pa
forsaljningen.

Skyltfonster: innan du kan hoppas 6ka tiden som
kunderna uppehaller sig i butiken maste du forst locka
in kunder. Effektiva skyltfonster kan fresta shoppare
och forbipasserande pa ett 6gonblick - genom att visa
produkter och teman, ange ratt kansla eller helt enkelt
vacka nyfikenhet. Nar det galler teknik ar kreativitet
viktigt. Ett brett utbud av armaturer kan vara effektiva,
fran strama stralkastare for skyltdockor till ett standigt
féranderligt flodande LED-ljus i olika farger. Genom att
kombinera olika belysningslésningar kan skyltfonster
andras 6ver natten for att spegla férandrat mode,

arstider eller kampanier. Idag har allt fler butiker langre
Oppettider och manga lamnar sin skyltfénsterbelysning
pa hela natten. Med stigande energikostnader gor det
har att ratt balans mellan estetik och kostnadseffektivitet
ar viktigare an nagonsin. Naturligtvis pekar behovet av
bade ljusare skyltning och lagre energiférbrukning direkt
till LED som den optimala I6sningen.

Det fula taket: lampor och armaturer kan i sig vara

lite fula och bor helst doljas. Belysningsdesignen for
butiken maste alltsa ta hansyn till detta. Inte bara bor
designers leta efter [6sningar dar armaturer och inredning
ar utformade for att vara estetiskt tilltalande eller
atminstone latt kamouflerade utan de bér ocksa férsdka
locka 6gat bort fran det som hander "bakom kulisserna”.
Vertikal belysning av ytor och stralkastare kan hjalpa

till att uppna detta genom att se till att 6gat dras at ett
annat hall.

Fargtemperatur och fargatergivning: dessa ar sarskilt
viktiga for att bevara skénheten och fargen hos tygerna

i detaljhandeln. Ett vackert plagg upplyst av en varm
halogenlampa kan snabbt forlora sin charm. Vidare inom
modebranschen sa bygger majoriteten av besluten att
kodpa en produkt i affaren pa hur konsumenten kanner
sig i omkladningsrummet. Belysning spelar dven har en
viktig roll. Placering av belysningen, fargtemperatur och
fargatergivning bidrar alla till om konsumenten véljer att
kopa eller inte. Vitt ljus skapar utrymme medan varmare
farger skapar intimitet: farger bor anvandas for basta
resultat i olika zoner beroende pa vilken kansla och vilka
kundreaktioner man vill ha.



Att lysa upp
Designmuseet i London

Byggnaden ar ett under av
modern konstruktion med sin
fantastiska interior designad
av John Pawson och upplyst
via ett mangfacetterat
belysningssystem med
Concord-ljusarmaturer fran
Sylvania.

Designmuseet har en permanent utstallning, tva tillfalliga
utstallningslokaler, 400 m2 studieutrymme och tva
butiker, ett café, en restaurang, en medlemslounge,

ett auditorium med 200 sittplatser och ett
evenemangsutrymme for lanseringar och evenemang.
Designmuseet ar en ikon isigiech belysningen har
utformats for att passa in i arkitekturen hos byggnaden
samtidigt som den erbjuder ett flexibelt och latthanterat
system.

Shaun Fradd, chefen for filantropi pa Designmuseet,
forklarar varfér Concord Lighting valdes for

projektet. “Designmuseet dr en byggnad med flera
anvandningsomraden dar manniskor inte bara tittar
pa den underbara byggnaden och utstallningarna
utan ocksa drar nytta av vara inldrnings- och
gastrum. Denna blandade anvandning saval som
storleken innebar att museet kravde ett flertal
belysningsldsningar for att lysa upp varje utrymme pa

ratt satt samtidigt som en 6nskad estetik bibeholls dver
hela byggnaden. Att arbeta med en belysningspartner
forenklade specifikationen och installationsprocessen.
Concord arbetade med vart designteam och lyssnade
pa vad vi ville ha och arbetade med oss for att hitta
den basta l6sningen for varje utrymme."

Huvudutstallningen och evenemangsytorna pa

ovre suterrangvaningen, mellanvaningen och férsta
vaningen anvander 6ver 800 Concord Beacon Muse
3000K White sparmonterade stralkastare for att

fa flexibilitet i kontrollen av stralkastarvinklar och
ljusnivéer. Over 200 meter av Lumiance Lumistrip

har ocksa installerats i‘utstallningsutrymmet for att ge
indirekt ljus ovanfor utstallningspanelerna

medan ingangarna har Mini Continuum med
integrerade stralkastare.
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Nar smart inte
ar sa smart

Trots den stora upphetsningen kring smart teknik i detaljhandeln - fran Al till AR till VR - har riktiga tillampningar
hittills misslyckats med att hanga med. Detta géller fér smart belysning lika val som fér bredare smarta
tillampningar. Hur manga "automatiskt-pa"-skyltningar har du sett i butikerna pa de stora shoppingstraken? Hur
manga fastighetsskotare kanner du till som 6vervakar underhallet pa distans?

... fran Al till AR till
VR - riktiga tillampningar %
har hittills misslyckats -

med att hanga med N\
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Samtidigt som det finns stor potential fér smart Manga aterforsaljare har sett framgang med online-
teknologi i detaljhandeln och den potentiellt och mobila kanaler, men det ar fortfarande en bit

imponerande paverkan som smart-tekniken kan ha pa  kvar till att integrera det digitala i den fysiska butiken.
faktorer sdsom den tid man vill uppehalla sig i butiken  Nu nar natbutikerna &r sa mogna kampar de fysiska
och antal fotsteg sa undrar man anda hur effektivt butikerna med att komma igen.

smart-tekniken verkligen anvands i detaljhandeln om

man bortser fran allt prat?

Nu nar natbutiken
ar sa mogen kampar
den fysiska butiken

med att komma igen

Belysning har ett bra lage att vara ryggraden inom Men det ar sallan en sarskilt ljus idé om man gor det
smart teknik. Redan installerad 6verallt och med en utan att ha ett affarskoncept i atanke. Istallet bor
stromkalla ar det det sjalvklara stallet att borja ansluta  battre anvandning av mer beprévade tekniker vara ett
teknik i butiken och att ansluta kunder till butikerna. forsta steg till en mer effektiv inverkan pa resultatet.

Dessutom finns det gott om ndsta generationens
taktik som aterforsaljare kan anvanda for att vidta
atgarder for att bli smarta.



Borja fran boérjan Bevis pa koncept

Sanningen &r att vi annu inte ens kommit till ett Nar teorin val r pa plats - tekniken har identifierats
lage dar anvandningen av LED-lampor ar allestades och integrerats - maste l6sningen bevisas. Detta bor
narvarande. Under andra halvaret av 2017 akte Lux ske i en liten skala i kundens testbutik for att bevisa
Review till Storbritanniens mest kdnda shoppinggata dess lamplighet och effektivitet innan tankar om en
- Oxford Street - for att bedéma tillstandet pa fullskalig implementering av smart-tekniken Gvervags.

belysningen i detaljhandel ata som ar Aterforsaljare ska leta efter leverantorer som ér villiga
for sina flaggskepp bor arbeta tillsammans med dem for att definiera den

senaste skyltningstekni Y i |6sningen 2 an att helt enkelt tillhandahalla

fallet. Ungefar tva tred i rutbeste sta av smarta produkter.
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Belysning anpassad
till affarskoncepten

Vi har faststallt att belysning kan erbjuda verkligt varde for verksamheten. En minskning med 10 % av
energikostnaderna har potential att 6ka nettovinstmarginalerna med upp till 16 % i vissa detaljhandelsmiljoer.

En minskning med 10%
av energikostnaderna
har potential att oka

nettovinstmarginalerna
med upp till 16 % i vissa
detaljhandelsmiljoer.

SN
Som sadan maste belysningen beaktas tidigare i Man bor ocksa évervaga ateranvandning av I6sningar
renoveringsprocessen. Ett mer holistiskt synsatt pa istallet for att foérkasta dem - sarskilt med tanke pa
belysning, om man ser det mer som ett bidrag snarare  de snabba ombyggnadstiderna i detaljhandelsmiljon.
an som en kostnad, kan hjalpa féretag att spara Ett cirkulart ekonomiskt tillvdgagangssatt ar kritiskt
pengar dver ett storre antal butiker och fa ut mer av - och aterforsaljare bor i allt hogre grad kanna till
uppdateringar. de incitament for skattebefrielse som ett sadant

tillvdgagangssatt skulle kunna medfora.
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Vagbeskrivning till effektivare ombyggnad

@)

STEG 1: Definiera det viktigaste affarskonceptet

Losningar bor drivas av det bredare afféarsbehoven. Till exempel, om det
finns behov av att skapa enhetlighet 6ver butiker bor du leta efter en
leverantér med en global rackvidd som kan erbjuda denna enhetlighet
globalt. Om du vill méta hallbarhetsmal ar LED ett sjalvklart val tillsammans
med Idsningar sasom narvarodetektorer for att sékerstalla att ljus aldrig
slésas, speciellt bakom kulisserna i butikerna.

STEG 2: Genomfor en energirevision

Det ar viktigt att forst forsta var ineffektiviteten ligger innan man beslutar
om uppgraderingar eller ombyggnader. Manga aterforsaljare vet inte
vilken typ eller hur ménga ljusbeslag de har och det &r ett problem som blir
betydligt mer komplicerat 6ver en hel egendom. Arbeta med en leverantor
som kan genomfora en fullstandig energirevision av din milj6 for att
sakerstalla de I6sningar som fungerar bast for féretagets behov.

Genom att genomféra en utvardering pa plats kan man tydligt och

korrekt faststalla effektivitetsvinsterna som skulle kunna realiseras genom
investeringar, den infrastruktur som kravs for att detta skulle kunna ske och
den lampliga ekonomiska l6sningen for att maximera avkastningen fran
besparingarna till verksamheten.

STEG 3: Realisera vardet av ombyggnad

Vad hénder om du inte har rad med en fullstandig renovering? Ombyggnad
ger kostnadseffektiva alternativa uppgraderingsalternativ med lag risk for
aterforsaljare som ar begransade till att gora inkrementella 6vergripande
uppgraderingar till sin byggnad.

Generell ombyggnad inkluderar utrustning, system och montering av
ombyggnaden. Ombyggnad bor i princip endast ha en begransad inverkan
pa en byggnads fysiska struktur, sa darfor ses det ofta som en féredragen
|6sning i sin formaga att leverera snabba resultat.

Med tanke pa de snabba ombyggnadstiderna i detaljhandeln bor man leta
efter leverantorer som kan erbjuda l6sningar som ar latta att uppdatera sa
att en ny sasongsdisplay inte behdver rivas ut helt och ersattas.

STEG 4: Valj en langsiktig leverantor

Leta efter en leverantor som erbjuder l6sningar som haller och som kan
utvecklas over tiden och som kommer att fungera for dig att definiera
och leverera en l6sning som specifikt moter dina féretags behov nu och

i framtiden. Leta efter ndgon som har stabilitet pa marknaden, varaktig
erfarenhet och tillforlitlighet pa lang sikt for att sakerstalla att den I6sning
du valjer kommer att fungera bra for dig i det langa loppet.

STEG 5: Hall dig smart med smart

Rusa inte efter gimmickar utan att ha ett affarskoncept i atanke. Forsiktiga
men effektiva forsta steg i smarta tekniker inkluderar narvarodetektorer i
icke-kundomraden och att faststalla fotsteg for att prioritera resurser eller
mobil kalibrering av belysning for halsa och sakerhet.

STEG 6: Beakta nédbelysning

Om du gor en fullstandig renovering eller bara uppgradering av vissa delar
ar det viktigt att du foljer de senaste standarderna for nodbelysning.

Nodbelysning aktiveras nar normal belysning fallerar pa grund av
stromavbrott. Den sakerstaller att manniskor sakert kan lamna byggnaden
med tillracklig vagledning och sikt pa sakra utrymningsvagar och att
nodutrustningsplatserna ar latta att identifiera samt att raddningstjansten
har tillracklig belysning for att utféra uppgifter och att sakerhetskritiska
operationer kan fortsatta eller stangas

ner pa lampligt satt.

1



Hitta budgeten

Narma sig finansiering mer
innovativt

Aven om det &r erkant att effektivare belysnings-
och nédbelysningssystem kan ha en positiv effekt
pa att minska driftskostnaderna finns det samtidigt
ekonomiska Gvervaganden som maste goras nar
det galler finansiering av denna investering och
avkastningshastigheten pa alla évergripande utlagg.

Leta efter en leverantdr som har flexibilitet att narma
sig finansieringen pa ett ett mer innovativt satt for att
mota dina budgetbehov. Ett satt som anvands alltmer
over manga aspekter av ett féretags verksamhet ar att
omvand|a investeringar fran en kapitalutgift (CAPEX)

till en operativ utgift (OPEX). Detta undanréjer behovet
av initialt kapital, men later organisationer minska
energikostnader, forbattra driftseffektiviteten och
uppfylla hallbarhetsatgarder samtidigt som man skyddar
det rorliga kapitalet. 50 % av belysningen uppskattas
vara mycket ineffektiv sa det ar ett tydligt tillfalle och en
finansiell nédvandighet fér dagens foretag att minska
mangden energi som deras |lokaler konsumerar

genom att granska deras belysning och nédbelysning.

Belysningsindustrin har lyssnat pa féretagens
funderingar och utvecklat flexibla |6sningar till

att finansiera nya belysningslésningar som sprider ut
kostnaden pa ett hanterbart satt och som fordelar
besparingar rattvist och i vissa fall erbjuder ett
langsiktigt servicebaserat avtal.

Enkel aterbetalning

Ett enkelt avtal om hyrkop ar ett bra satt att sprida
betalningen for en belysningsuppgradering utan att
det behovs kapitaltillskott. Hanterbara manatliga
betalningar ar forutsagbara dar det inte finns nagra
investeringar och inga initiala kostnader vilket gor det
maojligt fér féretagen att anvanda sitt rorelsekapital
nagon annanstans samtidigt som effektiviteten i
energiférbrukningen forbattras. Fordelarna med
minskad energiférbrukning och effektivitetsbesparingar,
sasom minskat underhall och farre armaturfel, uppnas
omedelbart av verksamheten med hjdlp av denna typ av
arrangemang.

Besparingsdelning

Ett mer djupgdende finansiellt alternativ som
garanterar besparingar och delar férdelarna mellan
belysningsbolaget och kunden ar en I6sning med
besparingsdelning. Fortfarande OPEX-baserat tenderar
detta att vara lampligt for projekt 6ver 100 000 £ och
ar ett partnerskap dar eventuella besparingar som

gors genom forbattrad belysning delas 50/50 mellan
belysningsentreprentren och kunden. Detta ger en lagre
riskprofil for ett foretag genom att effektivt uppmuntra
belysningsbolaget att uppna effektivitetsvinster genom
forbattrade belysnings- och nddbelysningssystem.

Om du valjer ett alternativ for besparingsdelning, bor
en garanti vara tillganglig som sager att om projektet
resulterar i férlust kommer belysningsbolaget att betala
mellanskillnaden.
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Leta efter en leverantor
som har flexibiliteten
att kunna hitta

ett mer innovativt
finansieringsatt

"Belysning som tjanst”

En mer innovativ, langsiktig strategi for storre aterbetalning. Denna aterbetalning ar vanligtvis lagre
organisationer som blir alltmer populdr i takt med an en organisations nuvarande belysningsrakning

att outsourcingtrenden fortsatter att vara stark ar att och har de extra fordelarna med pagaende
uppgradera belysningsinfrastrukturen med hjalp av ett uppgraderingar genom hela kontraktet och inga ad

servicenivaavtal. Lampligt for projekt éver en halv miljon hoc-underhallskostnader. Kontrakten kan galla fran
pund sa har ett sddant avtal férmanen att erbjuda kdnda  allt upp till tjugo ar och beroende pa verksamhetens

driftskostnader under den angivna kontraktsperioden. storlek och kontraktets varaktighet finns méjlighet till
Belysning som tjanst lagger effektivt ut tillhandahallande,  betydande energibesparingar. Mer &dn 50 % bade under
installation, hantering och driftsattning av belysnings- finansieringsperioden och darefter.

och nodbelysningsinfrastrukturen for en fast manatlig

in ¥ f O 8 ®

Aven om alla anstréngningar har gjorts for att sakerstalla exakthet vid
sammanstaliningen av de tekniska uppgifterna i denna publikation
forandras specifikationer och prestandadata standigt. Aktuella
uppgifter bor darfor kontrolleras med Feilo Sylvania Europe Limited.
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